O primeiro passo p:
Registro daempresa ~—— escolhendo a estrut
competentes.

Para operar legalmente
Licenga sanitdria  —— garantindo que o estabe
seguranga alimentar.

Documentagdo necessaria

0 alvaré de fur
Alvard de funcionamento —— que autorizaa

Ainscricdo estadual é r

:az e motivagdo das equipessdo essenciais para o Gestiod B st B Lo
cional do negdcio. — Gestao de equipes

Abrir um novo negécio

Juzir custos operacionais é vital para maximizar a Compreende a ¢t

—— Controle de custos Gestdo de operagBes ~—— garantira produg
Gestdo e expansao
yortunidades de mercado pode ampliar a base de >
e —— Expansdo de mercado Agestio eficaz do
Controle de estoque ~ —— garantir a rotativid
unovos pontos de venda pode : Conhecimentos necessarios
b —— Franquias e novos pontos de venda
o o e Envolve planejament
Gestdo financeira  —— para assegurar a salic
— Avaliagdo do valor de mercado
Preparagio e avaliacio Regulamentagdes de seguranca alimentar
aragdo de documentos financeiros
Anélise financeira
nincios em plataformas de venda
Encontrar compradores Como vender um negécio C d Avaliacgo d e REbGE —
ompra’ Venda e waliagdo do negdcio eputagdo e clientele
—— Contato com investidores Gestso de Negéciosl
Equipamentos e insta
S Negociagbesde prego
Comprar um negécio j4 em funcionamento
Negociagédo e fechamento R
ontrato de cc
malizagdo do contrato de venda
Documentagdo e contratos Transferéncia
2 um plano de negdcios
Apresentagdo de ideias de negécio Due Diligence
;do de um pitch atrativo
. Criar uma identidade forte ajuda a diferenciar o negd
Identidade da marca mercado e atrair o piblico-alvo.
ntroca de . A
—— Investidores anjo Conseguir investimentos

Oferecer promogdese descontos atrativos pode ¢

PromogBese;descontos visibilidade e atrair novos clientes.

nalto potencial __ ¢, it de risco Estratégias de marketing

Estabelecer parcerias com empresas locais pode expandir ¢

Parcerias locais e criar sinergias be néficas.

Fontes de investimento

ibuam —— Crowdfunding

Manter uma presenga online ativa é crucia
Presenga online e redes sociais —— clientese promogéo de produtos e servig

stimos e financiamentos bancarios



